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نساجی 
دیگران 

ازش�رایط کنونی ش�رکت توضيحاتی در اختيار 
ماقراردهيد.

به دليل شرايط فعلی پس رکوداقتصادی، کسب و کار 
م��ا نيز گاه وضعيت صعودی دارد و گاه نيز روند نزولی 
را ط��ی می کند و تغيير دائمی نرخ ها نقش عمده ای 
دراين ارتباط ايفا می نمايد به طوری که زمانی ساليانه 
هزار دس��تگاه به فروش می رسانديم و زمان ديگر اين 
تعداد به 300دستگاه کاهش پيدا می کند که حاصل 
ش��رايط نامناسب اس��ت و می دانيم که دليل آن فراز 
و نش��يب های اقتصادی دنيا و تأثير آن بر مش��تريان 

ماست. 
     

طی س�ال های فعاليت چه کش�وری بازار اصلی 
ش�ما بوده و رقيبان اصلی ش�ما کدام شرکت ها 

محسوب می شوند؟ 
در گذش��ته،  بازار اصلی ما تايوان بود اما در حال حاضر 
تعداد زيادی ازسازندگان ماشين در تايوان ظهور کرده اند 
که قيمت های رقابت��ی ارائه می دهند و همينطور ارائه 
قيمت های رقابتی ازسوی توليدکنندگان متعدد چينی 
باعث شده تا با مش��کلات عديده ای مواجه شويم. اگر 
بخواهيم دستگاه هايمان را با دستگاه های چينی مقايسه 
کنيم به وضوح متوجه تفاوت های بنيادين در کيفيت 
آنها خواهيم بود. ممکن است ماشين آلات چينی از نظر 
قيمت ، ارزان باشند اما به تبع اين قيمت ارزان، از کيفيت 
پائينی هم برخوردار هس��تند. خريداران محصولات ما  
می توانند از لحاظ کيفيت و کارکرد دس��تگاه اطمينان 
داش��ته باش��د بنابراين ازلحاظ کارب��ری محصولات ما 
جای نگرانی برای مش��تريان باقی نمی گذارد.  درحال 

حاضر، بازار ما ش��امل هند، بنگلادش، آمريکای جنوبی 
و آمريکای مرکزی می باشد و درحال گسترش کسب و 

کار با سايرکشورها ازجمله ايران هستيم.

با توجه به حضور چين به عنوان یک رقيب جدی 
درآسيای شرقی، بازارکالاهای شماچه شرایطی 

را در این منطقه تجربه می کند؟ 
به هرحال مشتريان خود را حفظ کرده ايم برای مثال 
با شرکت های ژاپنی همکاری داريم، مشتريان ازطريق 
يک نماينده ژاپنی ماش��ين آلات فوکوياما را با قيمت 
مناسب خريداری می کنند، درعين حال به تايلند هم 
صادرات داريم البته از طريق همان واسطه ژاپنی و آنها 
درانتخاب دستگاه های ما کيفيت مناسب را دراولويت 

قرار می دهند.

چندسال است که نمایندگی ایرانی شما فعاليت 
را آغاز نموده است و  بازار ایران را برای کالاهای 

خود چگونه ارزیابی می کنيد؟
حدود 20 سال است که با شريک ايرانی خود – شرکت 
جيران پوشش- همکاری داريم و به دليل حضور موفق 
در بازار اين کشور از نماينده خود کمال تشکر را داريم. 
تمام تلاش خودرا مبذول می داريم تا از ايشان حمايت 
کني��م و برنامه ريزی فوکويام��ا در ايران را به نماينده 

ايرانی می سپاريم.

آی�ا از هم�کاری ب�ا بازارای�ران، نگرانی خاصی 
ندارید؟

از همکاری با ايران بسيار خرسند هستيم اما تنها نکته ای 

که موجب نگرانی ماس��ت ، موضوع گشايش اعتبارات 
اسنادی می باشد که برای هردو طرف به معضل بزرگی 
تبديل ش��ده است. البته تمام شرکت های خارجی که 
با ايران ب��ه تبادلات صنعتی و تج��اری می پردازند با 
اين مشکل مواجه هس��تند. صرف نظر از اين موضوع 
پيرامون ارائه محصول، ارتباطات و مشارکت هيچ گونه 

مانعی در رابطه با ايران نداريم. 

با چه هدفی در ایتمای بارسلونا شرکت کرده اید 
و تا چه ميزان به اهداف خود دست یافته اید؟ 

هدف اصلی ما ازش��رکت در ايتما،  يافتن مش��تريان 
جديد نبوده بلکه تجديد ديدار با مش��تريان قديمی 
است ما در ايتما هستيم تا دستاوردهای جديد خود  
را به تمام مش��تريان قديمی نشان دهيم. البته شايد 
قادر نباشيم به تمام کش��ورهای خريدار محصولات 
فوكاهاما، مس��افرت کنيم  بنابراي��ن حضور در ايتما 
موجب شده تا از فرصت ملاقات با آنها استفاده کنيم 
ب��ه اعتقاد من،  ايتما،  بهترين م��کان برای برقراری 
ارتب��اط ميان س��ازندگان ماش��ين آلات نس��اجی و 

خريداران محسوب می شود.  

آیا برنام�ه ای ب�رای حضوردرنمایش�گاه های 
نساجی تهران هم دارید؟

به احتمال فراوان در نمايش��گاه س��ال آينده نساجی 
تهران ش��رکت خواهي��م کرد. البته نماين��ده ايرانی 
ما – شرکت جيران پوش��ش- در نمايشگاه تهران و 

همچنين تبريز حضور داشته است.

)Fukahama Machinery Co(بنيانگذار و مدیر شرکت فوكاهاما - York Chen گفت و گو با 

اشاره:

ش�رکت فوكاهاما در س�ال1983با هدف توليد  ماشين آلات گردباف فعاليت خود را آغاز 

نمود و در حال حاضر به عنوان یکی ازتوليدکنندگان و صادرکنندگان معتبر  ماشين آلات 

نساجی گردباف درتایوان محسوب می شود. فوکوهاما، محصولات خود را به کشورهایی 

همچون انگلستان،  اسپانيا ، ایتاليا ، هند، بنگلادش، اندونزی، فيليپين، ژاپن، کانادا، ایالات 

متحده امریکا، ویتنام، پاکستان، امارات متحده عربی، امریکای ميانه و جنوبی، آفریقای 

جنوب�ی و ... ص�ادر می کند و  با اتکا بر واحد تحقيق وتوس�عه )R&D(  و اعمال تغييرات 

لازم درمحصولات بنابراقتضای بازارهای مختلف و براساس فن آوری روزتاکيد دارد. انواع 

ماش�ين های گردباف مانند  دو رو س�يلندر، یک رو س�يلندر، پایل تک حلقه، ژاکارد و 

اینترلاک، ماشين هاي رینگر یك رو ، دو رو و ماشين هاي گردباف عمودي – افقي بافت و 

نيز ماشين هاي بافت محصولات مدیكال در مجموعه توليدات این شرکت قرار دارند.

مدیران فوكاهاما  اعتقاد دارند که در جلب اعتماد مش�تریان موفق عمل کرده اند و این 

امر  به دليل تحویل به موقع سفارشات و ارائه خدمات مطلوب ميسر شده است. درجریان 

برگزاری ایتمای بارس�لونا ،  موفق به انجام گفت و گویی با بنيانگذار و مدیر این ش�رکت 

شدیم که از نظرتان می گذرد. 

از همــکاری
با ایـــــران
خرسندیـــم


